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2025年
在前3年的基础上，我们再次决定一边进行
自身产品的研发， 一边继续保持提供AI技术
服务的业务方针， 最终构建成一个完整的商
业体系， 即公司AI产品集群，依靠优质的AI
产品吸引用户，打包普遍的AI产品进行销售

2022年
3月公司成立后以软件开发主营业务为基础，
夯实在行业里的根基，积累经验， 同时探索
前沿科技领域， 一边承接中小型的软件外包
项目， 一边研究元宇宙和人工智能等新领域
的产品和技术

2023年
年初团队一致决定将重心投入到人工智能领
域， 随即迎来了ChatGPT席卷全球浪潮， 因
此从中获益， 同时投入一部分资金用于研发
公司的AI产品， 由于是第一批市场产品探索
者， 最终以失败告终

2024年
转型走向了向企业提供AI技术服务的业务路
线，得益于市场的火热，积累了不少经验的
同时，也获得了可观的收入，期间更有北京
大学等知名单位的合作， 同时也与业界各个
同行和从业者建立了深厚的友谊

/ 回顾



应用效果与影响

AI技术的应用显著提升了行业效
率， 降低了成本，例如电商行业
模特换装，广告行业插画设计，
传媒行业影视短片制作等， 最具
影响的是AI问答让知识触手可及

各领域AI应用案例

AI技术在各行各业的应用日益广
泛，但是整体缺少一个爆发点，
我们团队也承接了不少AI项目开
发商业合作， 最后都没有出现一
个在某个行业爆发式的应用

政策与法规环境

政府对AI技术给予了高度重视，
出台了一系列政策支持其发展。
相关法规也在不断完善， 目前仍
没有非常严格的法规，行业还处
于野蛮生成期

用户接受度与普及度

随着AI技术的成熟，用户对AI产
品的接受度逐渐提高。最具典型
的代表就是DeepSeek，但是仍
没有达到像抖音和微信那样日常
的高频使用。

/ 行业现状



市场预测
根据市场研究，我们判断2025年AI赋能的各行各业的公
司商家单位会成倍激增， 主要是因为国家政策和媒体曝
光以及头部大厂的技术革命， 最终我们团队将丛中短期
收益， 同时也为自身革命性的产品做更加扎实的铺垫。

行业融合
我们认为融合度最高的还是教育行业， 因为AI生成文字
的能力目前最为突出， 而且教育主要是传授解答知识，

AIGC的起源就是训练存储了大量的知识。

机遇
我们能把握的机遇是在拿到投资后加大力度发展AI技术
服务，找到志同道合的技术大牛，在做服务的同时重点

关注某一个行业领域进行产品自研， 最终完成蜕变

技术趋势
AI技术从最早的提示词再到模型微调，然后衍变成知识
库RAG技术， 随即产生的RTC技术， 到如今的智能体工

作流技术， 下一个阶段我们预测是

/ 趋势预测
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加速文献挖掘， 高效解读
重点推动科研突破

赋予广阔丰富的知识充当
智能家教和老师等

驱动内容生产，分发，传
统链路的重塑

智能分析做出风控决策
预判走向提高效率



与江西华讯教育有限公司合作的雅思UP
英语口语辅助，智能外教老师的项目中，
我们在OpenAI公司发布TTS语音接口后，
率先进行了尝试，将这一技术应用到了 
英语口语练习中， 同时辅助私有化训练 
的AI外教老师， 为华讯教育锦上添花

与山东音博士声学有限公司合作的AI智
能客服，在2023年初率先采用了RAG技
术，将音博士声学公司整理的所有业务
相关的知识，报价，话术等投喂给AI，
最终做出了该公司特有的人工智能客服
与公司知识库。

24年末接到了来自北京大学光华管理学
院的AI项目，该项目在学术领域做一个 
实验，将AI生成文字和AI生成语音单独分
开，整个实验的软件产品由我方全权负
责， 实验目的皆在测试人对于AI文字和AI
语音的各方面身体情绪等反应。

2024年伴随AI的持续火热，我们接到了
北京贰壹叁壹伍征信集团的大型AI项目
设计， 其中孕育出了AI智能体的概念，
我们将产品设计理念融入其中， 最终让
AI可以自动操控手机进行征信金融相关
信息实时分析总结。

/

雅思UP智慧游

北大学术研究

音博士AI

老板信AI



海外头部AI助手， 以浏览器插件形态整合
GPT-4o 、Claude等大模型能力，覆盖内容生
成 、数据分析等场景。通过调用外部模型接口
实现低成本高效研发，专注全球化用户增长， 
2024年用户量突破千万。其“套壳+轻量化”策
略验证了应用层产品的商业化潜力。

国内用户量领先的AI助手，依托抖音生态流量 
入口，集成多模态交互（对话 、文生图/视频/ 
代码）及场景化技能插件（学习/办公/娱乐）。
采用“基础功能免费+订阅会员解锁高阶创作” 
模式， 2024年日活突破2000万，付费率超
8%，验证C端工具型AI产品的规模化变现路径

聚焦口语训练，通过AI对话模拟真实场景（如
商务 、面试 、雅思备考） ，支持60+语言及  
50+外教角色切换（如考官 、面试官） 。 内置
蒙层听力训练 、 即时发音/语法纠错及多维评
分系统，解决“ 哑巴英语”痛点。用户可24小
时练习，订阅制收费（年度会员约1元/天）， 
2024年付费用户超十万

聚焦肿瘤/慢病早筛，通过AI影像分析及多模
态病历解读，赋能三甲医院临床决策。与
300+医院合作， 实现“AI初筛+医生复核”双轨
模式，诊断效率提升40%。采用“按例付费+
数据服务订阅”模式，单院年付费超百万

/
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技术是核心生产力，算法创新是人工智能发展的核心，我们技术部门专注于软件层面力所能及的技术颠
覆，产品应用的技术创新， 力争做出一些现象级的产品， 目标是覆盖中国三分之一的网民

运营是催化剂，公司的生存发展离不开我们的运营部门，专注于将已经成熟的技术产品推广至市场，挖
掘消费客户群体， 最终完成商业变现。

我们的红线就是在中国遵守法律的底线同时， 还能让技术和产品向善，输出正向的正能量的价值观，追
求积极的大众普遍认可的道德观念， 以此为章去发展创新。

我们的学习方向是与人工智能相关的技术知识与同行成功产品的运营经验，不定期我们会拜访一些业内
知名的团队，有些是技术团队，有些是市场运营团队， 学习交流一些心得体会

/ 团队定位

技术创新

团队规章

团队学习

运营发展



2023年初国内第一批AI从业团队，通过套壳网站，教学培训收获第一小桶金， 24年全面深耕B端客
户，在大项目上取得的不错的资金和经验成果， 同时将收获的部分资金投入到公司自身的产品研发
在后期产品成功的话，将收获不小的一笔资金，产品失败则会打包卖给有需要的B端客户

自2023年初以来，首先积累了第一批对AI新兴技术感兴趣的B端和C端客户，并深入了解客户需求
的同时掌握技术原理最终完成客户需求， 23年底伴随AI的火热，我们深入积累了B端客户的经验，
全面转型TOB的业务体系， 24年开始与北京大学， 山东音博士，贰壹叁壹伍集团等合作大型项目

我们团队在2023年初首次调用GPT大模型接口， 之后掌握了隐藏提示词等实用技术， 24年研究了
向量数据库， 掌握了RAG向量存储知识库调用技术，让AI大模型变得更加可控，年末同样掌握了 
RTC实时监听等应用在AI方面很实用的技术。

/ 团队成果

技术成果

资金成果

经验成果



CEO兼COO， 2016年起连续创业者， 国内
第一批微信公众号创业者，从起初的万粉
自媒体转型至为全国中小型企业以及政府
央企单位提供技术服务， 同时带领团队开
发过多套软件产品。

CTO兼CIO，研究生学历， 中央核能入职3
年，辞职创业，深入学习AI技术3年之余，
自研过一套AI产品走向海外，公司自研产品
的负责人。

CFO兼CHO，金融专业， 曾入职世界500
强塔塔集团从事金融风控相关工作，后跳
至华为有限公司，担任公司零售部门人力
资源模块负责人。

CTO， 10年程序员，开办过自己的软件公
司，从事过多起大型软件开发项目，拥有
丰富的开发经验。

/ 团队成员
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我们计划将融资资金的至少三
分之一用于技术研发， 重点加
强核心技术的创新与优化，打
造具备竞争壁垒的技术体系。
通过持续投入研发，夯实公司
在行业内的技术领先优势， 为
长期发展提供坚实支撑。

本轮融资将用于吸引并引进价
值观相同的人才，补强技术 、
产品及市场等关键岗位团队建
设，提升整体运营效率与创新
能力， 为公司高速成长奠定坚
实的人才基础。

我们将加大市场推广投入，提
升产品曝光度与用户获取效率，
拓展核心市场份额， 通过精准
营销和渠道建设，快速提升用
户规模与市场影响力。

部分融资将用于公司日常运营
支出， 包括办公租赁 、设备采
购 、运维成本及合规开支，确
保团队高效运转， 为业务持续
发展提供稳健保障。



我们将推动AI与实体产品的深度融
合，打造智能硬件与系统一体化
解决方案，拓展智能场景应用，
实现技术从“看得见”到“用得上”
的转变，增强用户价值感知。

持续打磨软件产品的功能 、性能
与用户体验， 强化系统稳定性与
灵活性， 以高质量产品支撑公司
规模化拓展和客户持续增长，构
筑竞争护城河。

结合人工智能 、VR虚拟现实 、物
联网等新兴技术，构建跨技术协
同的产品体系，探索前沿技术在
实际业务中的创新应用，提升系
统智能化与数据驱动能力。

聚焦具体行业与真实需求，推动
核心技术在各类业务场景中的实
际落地，打造可复制 、可扩展的
应用模式，加速商业化进程，提

升项目变现能力。

/
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